Etkin bir yatirimci toplantisi igin neler yapilmal

2Ry
\%

Yatirimai iligkileri uzmanlarinin sirketlerini anlatmak icin kullanabilecekleri en etkin arag bire-bir
yatirimci toplantilari. Peki, bu toplantilari nasil en etkin sekilde kullanabiliriz? Oncelikle toplanti igin
toplanti 6ncesinde fon hakkinda detayli bilgi alinmali. Eger fon ile ilk kez gorisecekseniz 6zellikle
yatirim stratejileri, fonun Tirkiye’deki pozisyonunun bliytukligi ve sektoriinlizden herhangi bir
hisseye yatirim yapip yapmadigini arastirmakla baslayabilirsiniz. Bu bilgiler genelde erisilmesi cok
kolay olan bilgiler degildir. Gorlisme talebi hangi araci kurumdan geliyorsa goriisme talebi yapan
fonun satis tarafinda kimin musterisi oldugunu 6grenerek ve onunla konusarak ise baslayabilirsiniz.
Bu bilgileri edindikten sonra toplanti yapacaginiz sunum stratejinizi belirlemeniz gerekir.
Unutmayalim ki ajandayi yoneten toplantiy1 da yonetir ayni zamanda.

Stratejinizi belirlerken fonun yatirim stratejisi 6nem kazanmaktadir. Eger blyiime agirlikh yatirim
kriterleri varsa sirketinizin blylimeye yonelik gecmiste aldigi aksiyonlar, sonuclar ve gelecek
stratejilerine deginebilir eger fon karhlik agirhkl bir yatirim stratejisi izliyor ise buna yonelik bir
anlatim stratejisi olusturmaniz gerekecektir.

Eger goriisme yapacaginiz fon ile daha dnceden gérismisseniz bir 6nceki toplantinizda aldiginiz
notlarin Gizerinden gitmeniz ve anlatim stratejinizi bu yonde belirlemeniz gerekmektedir. Tabi toplanti
oncesinde fona toplantiyi soru-cevap seklinde mi yoksa sunum veya sadece anlatim olarak mi
gerceklestirmek istediginizi sormaniz da faydali olacaktir. Bu tip toplantilarda CRM datasi almaniz da
faydali olacaktir. Bu tip bilgiler hem bir sonraki toplanti igin giris konusu olacak hem de bir yil igin de
¢ok sayida firma ile gorlismis fonun aklinda kalmanizi saglayacaktir.

Toplanti esnasinda saati gérebileceginiz ve dikkatiniz ve konsantrasyonunuzun dagilmayacagi bir yer
secimi yapmaniz faydali olacaktir. Toplantilarin genelde 60 dakika olarak gergeklestigi distintlecek
olursa cok kisa slirede sirketiniz hakkinda vermeniz gereken mesaj icin sadece 45 dakikaniz var
demektir. Son 15 dakikanin soru cevap kismina ayrilmasinda fayda vardir. Bu ayni zamanda sunum
esnasinda altini gizmek istediginiz konularin tizerinden bir kez daha ge¢meniz ve not almaniz igin
firsat verecektir. Eger 5 kisiden daha fazla olusan bir grup toplantisi yapiyor iseniz toplanti grubunun
sirketiniz hakkinda ayni seviyede bilgi sahibi olup olmadigini kontrol edin ve olmadigini g6z 6niinde
bulundurup farkh sorularin gelmesine hazirlikh olmalisiniz.

Toplanti sonrasinda eger vaktiniz var ise size bir sonraki toplantida hatirlatici olmasi amaciyla
toplantiyl 6zetleyen kisa notlar alin. Konferans ve roadshowdan sonra toplantiya katilanlara toplanti
esnasinda yapilan sunumu da génderinize ekleyerek sirketinize gdstermis oldugu ilgi ve alaka igin
tesekkir eden bir mail atin. Bu nazik bir jest olarak algilanacak olup ayni zamanda o giin 8-10 toplanti
yapan bir yatirimci i¢in diger yaptig toplantilardan farkli bir yer saglayacaktir hafizasinda.
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