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Sertifika Programı Hakkında: 

Yatırımcı İlişkileri meslek grubunu temsil eden TÜYİD, özellikle son yıllarda Borsa İstanbul’da halka 

arzların hızlanmasıyla beraber yetkin Yatırımcı İlişkileri profesyonellerine olan talep ve ihtiyacın artışını 

gözlemlemektedir. Derneğimiz Yatırımcı İlişkileri mesleğine giriş yapmak isteyen kişilere rehber 

olurken, şirketler için de bir yetenek havuzu oluşturmak amacıyla “TÜYİD Yatırımcı İlişkileri Sertifika 

Programı”nı tasarlamıştır.  

26 ders, 2 Panel ve 44,5 saatlik bu programda yer alan yatırımcı ilişkilerine dair kapsamlı içerikler, 

bu mesleği uluslararası ölçekte icra eden, alanının en yetkin isimlerince şirket uygulamalarındaki somut 

örnek ve referanslar verilerek katılımcılara aktarılacaktır. Programa özel sektör temsilcilerinin yanı sıra 

ilgili kamu otoritelerinin (SPK, BIST, MKK, SPL ve KGK) yetkilileri de katkı sağlayacaktır. 

 

Kimler katılmalı? 

Program Yatırımcı İlişkileri alanında kendini geliştirmek, sektördeki en iyi ve güncel uygulamaları 

öğrenmek ve kariyerini bu yönde ilerletmek isteyen kişiler için hazırlanmıştır. 

 

Neden Katılmalıyım? 

Türkiye’de yatırımcı ilişkileri alanında tek olan bu program, katılımcıların yerel ve global anlamda 

kariyer gelişimlerine yardımcı olmayı hedeflemektedir. Katılımcılar, Yatırımcı İlişkileri mesleğine ilişkin 

en güncel bilgi ve trendleri, işinin ehli profesyonellerden vaka analizleri ile dinleyerek 

öğrenebileceklerdir. Kapsamı gittikçe genişleyen yatırımcı ilişkileri alanında halka arz, şirket 

değerlemesi, yatırımcı hedeflemesi, kamuyu aydınlatma ve içsel bilgilerin ticareti, dijitalleşme ve AI, 

sürdürülebilirlik iletişimi ve entegre raporlama gibi pek çok başlık eğitim kapsamına alınmıştır. 

Programda en yüksek başarıyı gösteren 3 katılımcı TÜYİD YK Başkan ve Başkan Yardımcıları tarafından 

3 saatlik mentorluk ile ödüllendirilecek ve TÜYİD sosyal medya hesaplarında duyurulacaktır.  

Programda en yüksek başarıyı gösteren 5 katılımcı ise tercih ettiği başka bir TÜYİD eğitiminde             

%25 indirim hakkı kazanacaktır. 

 

 

 

 
TÜYİD Akademi Yatırımcı İlişkileri Sertifika Programı 
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Program: 

 

 
 

 

 

Tarih Başlangıç Bitiş Ders Adı Eğitmen

Ders 1 

1 Ekim 2024 Salı

Ders 2

Ders 3

8 Ekim 2024 Salı

Ders 4

Ders 5

15 Ekim 2024 Salı

Ders 6

17 Ekim 2024 Perşembe

Ders 7

22 Ekim 2024 Salı

Ders 8

Ders 9

5 Kasım 2024 Salı

Ders 10

7 Kasım 2024 Perşembe

Ders 11

12 Kasım 2024 Salı

Ders 12

20.00 21.30 Yatırımcı İlişkileri Biriminin Görev ve Süreçleri  Helin ÇELİKBİLEK, Hepsiburada, Yatırımcı İlişkileri Grup Direktörü 

20.00 21.00
Sermaye Piyasalarına Giriş ve Halka Açıklık 

Kültürü
 Merve ASTIM, Sermaye Piyasası Kurulu (SPK), Başuzman 

2 Ekim 2024 Çarşamba

21.00 22.00
Borsa İstanbul, 

Piyasalar ve İşleyiş

 Barlas AKINCI, Borsa İstanbul, Stratejik Planlama, Finansal Raporlama

 ve Yatırımcı İlişkileri Direktörü 

20.00 21.30 Yatırımcı İlişkileri Dünyası  Nursel İLGEN, Koç Holding, Yatırımcı İlişkileri Koordinatörü

20.00 21.00 Yatırımcı İlişkilerinin Lisans Yükümlülükleri
 Levent HANLIOĞLU, Sermaye Piyasası Lisanslama Sicil ve Eğitim Kuruluşu 

(SPL),  Lisanslama Sınav ve Sicil Müdürü

10 Ekim 2024 Perşembe

21.00 22.00
MKK'nın Rolü ve Uygulamaları, KAP, E-GKS,          

E-Şirket, E-YKK, Merkezi Kaydi Sistem

 Fatma Ayzer BİLGİÇ, Merkezi Kayıt Kuruluşu (MKK), Kamuyu Aydınlatma  

 Hizmetleri Direktörü  

 Özgür BÜLBÜL, Merkezi Kayıt Kuruluşu (MKK), Hukuk Hizmetleri Direktörü

20.00 21.30
Halka Arz Süreci ve 

Yurt Dışı Borsalarda İşlem Görme
 Turgut YILMAZ, Martı, Yatırımcı İlişkileri Müdürü

20.00 21.00
Kamuyu Aydınlatma, İçsel Bilgilerin Açıklanması 

ve İlişkili Taraf İşlemleri
 Yeşim BİLGİNTURAN, NETAŞ, Yatırımcı İlişkileri Lideri

20.00 21.30 Yatırımcı İlişkilerinin Mevzuat ile İlgili Süreçleri
 Eren ÖNER, Türk Telekom, Kurumsal Yönetim, Uyum ve

 Sürdürülebilirlik Grup Müdürü

20.00 21.30
Şirket Öyküsünün Oluşturulması ve 

Kriz Döneminde İletişim (Hibrit)
 Handan SAYGIN, Garanti BBVA, Yatırımcı İlişkileri Direktörü

24 Ekim 2024 Perşembe

21.00 22.00
Özel Durum Açıklamaları ve İçsel Bilgi 

Değerlendirme Süreci
 Ayça SANDIKÇIOĞLU, Koç Holding, Finans Yöneticisi

20.00 21.30
Kurumsal Risk Yönetimi ve 

Yönetim Kurulu Komiteleri
 Dr. Affan NOMAK, Migros, Yatırımcı İlişkileri ve Risk Yönetimi Direktörü

20.00 21.00
Finansal Tablo ve

 Faaliyet Raporu Açıklama Süreçleri
 Besim MERİÇ, TAV Havalimanları, Yatırımcı İlişkileri Koordinatörü

20.00 21.30
Kurumsal Yönetim Tebliği, Raporlaması 

ve Derecelendirmesi
 Eser TAŞCI, Danışman ve Bağımsız Yönetim Kurulu Üyesi

20.00 21.30 Genel Kurul Süreçleri  Eser TAŞCI, Danışman ve Bağımsız Yönetim Kurulu Üyesi

14 Kasım 2024 Perşembe

21.00 22.00
Borçlanma Araçları (Debt IR) ve

 Kredi Derecelendirme
 Aslı KILIÇ DEMİREL, Anadolu Efes, Yatırımcı İlişkileri Direktörü
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Tarih Başlangıç Bitiş Ders Adı Eğitmen

Ders 13

Ders 14

21 Kasım 2024 Perşembe

Ders 15

26 Kasım 2024 Salı

Ders 16

28 Kasım 2024 Perşembe

Ders 17

3 Aralık 2024 Salı

Ders 18

5 Aralık 2024 Perşembe

Ders 19

10 Aralık 2024 Salı

Ders 20

17 Aralık 2024 Salı

Panel 1

18 Aralık 2024 Çarşamba 20.00 21.30

Ders 21

19 Aralık 2024 Perşembe

Ders 22

24 Aralık 2024 Salı

Panel 2

25 Aralık 2024 Çarşamba

Ders 23

26 Aralık 2024 Perşembe

Ders 24

2 Ocak 2025 Perşembe

Ders 25

7 Ocak 2025 Salı

Ders 26

9 Ocak 2025 Perşembe

20 Ocak - 31 Ocak 2025

Şub.25

Jüri Değerlendirme Sunumları

Sertifika Töreni

Sürdürülebilirlik İletişimi Nasıl Olmalı?

Entegre Faaliyet Raporları

20.00 21.30
Yatırımcı İlişkilerinin Şirket İçinde 

Konumlandırılması ve Performans Ölçümü 
 Çiçek Uşaklıgil ÖZGÜNEŞ, Coca-Cola İçecek, Türkiye Finans Direktörü

20.00 21.30 Yatırımcı İlişkileri ile İlgili Check List  Eser TAŞCI, Danışman ve Bağımsız Yönetim Kurulu Üyesi

20.00 21.30

20.00 21.30
Yatırımcı İlişkilerinde Dijitalleşme 

ve Yapay Zeka

 Pınar SAATÇİOĞLU, Aksa Enerji, Yatırımcı İlişkileri ve Sürdürülebilirlik 

Direktörü

20.00 21.30 Hisse Geri Alımı (Share Buyback)  Kerem TEZCAN, Sabancı Holding, Yatırımcı İlişkileri Direktörü 

20.00 21.30
ÇSY Fonlarının İşleyişi ve

 Yatırımcı İlişkilerinden Beklentileri
 Alen BEBİROĞLU, CFA, TEB Portföy, Genel Müdür Yardımcısı

20.00 21.30
Aracı Kurum Gözüyle Roadshow 

ve Konferanslara Hazırlık

 Seda KARŞİT TİRYAKİ, Bank of America Yatırım Bankası, Hisse Birimi 

 Bölüm Başkanı 

20.00 21.30
Sürdürülebilirlik Raporlaması ve

 Uyum Çerçevesi
 Sevgi KILIÇ ER, Kamu Gözetim Kurumu (KGK), Uzman

20.00 21.30 Satıcı Taraf Gözüyle, Analist Ne Bekler? 
 Bülent YURDAGÜL, HSBC, EEMEA Bölgesi Tüketim Sektör Araştırmaları

 Grup Başkanı 

20.00 21.30
Yatırımcı Tabanı Yönetimi ve Hedefleme,          

CRM Araçları ve Rakip Analizi
 Müge YÜCEL, Galata Wind, Yatırımcı İlişkileri ve Sürdürülebilirlik Direktörü

20.00 21.30
Roadshow Planlama: Hazırlık, Akış, Toplantı 

Sonrası Etkinlik Ölçümü ve Geri Bildirim

 Hilal VAROL, Yapı ve Kredi Bankası, Yatırımcı İlişkileri ve Stratejik Analiz

 Direktörü

20.00 21.30 Yatırımcı İlişkileri için Şirket Değerleme  Melda ÖZTOPRAK, Yatırımcı İlişkileri Kıdemli Müdürü

20.00 21.00 Yatırımcı İlişkileri için Makro Ekonomi
 Prof. Dr. Selva DEMİRALP, Koç Üniversitesi Ekonomi Profesörü ve 

 Koç Üniversitesi TÜSİAD Ekonomik Araştırma Forumu Direktörü

19 Kasım 2024 Salı

21.00 22.00
Ekonomik Göstergelerin Uygulamalı Olarak 

Yorumlanması
 Şant MANUKYAN, İş Yatırım, Uluslararası Piyasalar Direktörü

20.00 21.30
Alıcı Taraf Gözüyle, 

 Yatırımcı İlişkilerinden Beklentiler
 Pınar UĞUROĞLU DELİCE, TEB Yatırım, Araştırma Genel Müdür Yardımcısı 

20.00 21.30 Yatırımcı İlişkileri Sunumu Nasıl Olmalı?  Bahar EFEOĞLU AĞAR, Ford Otosan, Yatırımcı İlişkileri Müdürü 
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Sertifika Kazanma Koşulları: 

En az 35 saat devam zorunluluğunun yerine getirilmesi.  

Sertifika bitirme projesinin tamamlanarak sunulması. 

Proje sunumuna ek olarak eğitmenlerden katılımcılar için alınacak olan “katılım değerlendirmesi”nde 

başarı gösterilmesi. 

Bilgi güvenliği ve verimli etkileşim için tüm eğitimlerde kameraların açık tutulması. 

 

Eğitim Platformu: 

            Ms Teams 

Katılım Ücreti: 

             TÜYİD Kurumsal üyeleri için 60.000 TL + (%20 KDV) 

TÜYİD üyesi olmayanlar için 75.000 TL + (%20 KDV) 

• 25 Eylül 2024 tarihine kadar seminer katılım bedelinin ödenmesi gerekmektedir. 

• Ödeme dekontuna “Sertifika semineri katılım bedeli” ve adınızı eklemenizi ve bir kopyasını bizlere iletmenizi 

önemle rica ederiz.   

• Kurumunuz KDV tevkifatına dahil ise ödeme öncesinde muhasebe departmanımız ile iletişime geçmenizi 

önemle rica ederiz. 

 

Hesap Bilgisi: 

YENİ YATIRIMCI İLİŞKİLERİ DERNEĞİ İKTİSADİ İŞLETMESİ 

YAPI KREDİ BANKASI/ LEVENT ÖZEL BANKACILIK ŞUBESİ 

HESAP NO: 851 53 323 

IBAN: TR90 0006 7010 0000 0085 1533 23 

 

İrtibat: 

Ayşe KAŞIKÇI – Eğitim ve Üye İlişkileri Yöneticisi 

aysekasikci@tuyid.org 

 

mailto:aysekasikci@tuyid.org

